












MÍNIMO EXPERIMENTO VIABLE
Ajuste solución-producto
Qué es un mínimo producto viable | Tipologías de MVP | 
Experimentos para reducir los riesgos.
Viabilidad y simplicidad: Tipologías de funcionalidad | Cómo 
definir lo que es necesario | Definiendo la estructura de 
costesTa

lle
r 5

FINANZAS
Finanzas y la gestión de la caja: Las cinco palancas del modelo 
financiero |Entendiendo el balance financiero | Entendiendo 
la cuenta de resultados | Entendiendo la gestión de la caja
Construyendo el business plan: Determinación cuenta 
resultados | Flujos de caja e inversiones.Ta

lle
r 7

PRESENTACIÓN

El objetivo de esta etapa es facilitar el progreso de 
las propuestas empresariales a una fase de 
crecimiento sostenido para crear los fundamentos 
como compañía en base a los supuestos de la fase de 
incubación. 
Se trabajará en la gestión, presentación y defensa 
pública de proyectos complejos, con el foco en el 
valor aportado y las necesidades de las empresas.

PRESENTANDO Y ESCALANDO LA OPORTUNIDAD
Sesión de presentación de proyectos: El valor aportado | 
Mapeando con las necesidades de las empresas.
De Startup a joven empresa. Los procesos imprescindibles: 
Gestión de ventas | Desarrollo de organización y talento | 
Gestión financiera.
Entrega de diplomas. Networking

AJUSTE PRODUCTO Y MERCADO: MARKETING Y VENTAS
Finalizando el ajuste producto y solución: Product readiness 
model. Modelo de precios | modelo de relación con cliente. 
Marketing y ventas:  fundamentos del marketing |Bullseye 
Framework | Gestión comercial | Negociación y  miedos. 

Ta
lle
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PRESENTANDO A INVERSORES 
Métricas claras, preparando la gestión: qué medir | cuadro 
mando. 
El mensaje claro: qué hago y cómo se que lo hago bien: el 
concepto de negocio como pitch | las métricas como pitch 
Buscando inversores: Opciones de financiación | Las ocho 
preguntas a responderTa

lle
r 8

Ta
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